
一、超商联盟 

超商联盟成立于 2015 年，致力打造一个全国性的软件推广 、分销服务

与品牌运营联盟， 以金像访单为管理工具，以现管教练为服务主体，以超商联

盟为服务平台，彻底颠覆过时的软件代理制度，实现每位伙伴的创业梦想，财

务自由与身心自由。目前是国内最早最大的全国性的软件推广 、分销服务与品

牌运营联盟。 

为全国快销品经销商部署分销平台，签订公共账本服务协议，派遣财务人

员，实现财务零漏洞并建立大数据指挥系统。 

为全国快销品经销商签订利润增长协议，由现管教练直接上门驻地辅导，

教练按利润增长部分收服务费用，不增长不收费，是经销商最有效、最直接、

最安全、最简单的改造优化手段。减少盲目听课，盲目培训所造成的风险和损

失， 

为全国快销品经销商签订品牌共享协议，依托已部署生产厂家的品牌资源

优势，依托广大的上万名经销伙伴联盟，在各位伙伴内部管理技能优化的前提

下，实现零成本倍增品牌，倍增规模。 

2010 年首家研发手机订单考勤系统，对接所有进销存软件 . 

2012 年成立保定市金像软件开发有限公司，开发快销品分销管理平台，注册金

像访单商标. 

2015 年成立金像分销互联科技（北京）有限公司 

                    超商联盟（北京）管理顾问有限公司 . 

2015 年推出中小企业现管教练服务体系. 

2015 年成立超商联盟品牌运营中心. 

2017 年推广软件服务行业独立经销商运营模式 . 

2019 年 全国推广公共账本服务模式 . 

2020 年成立昆明分公司，全国推广财务派遣模式 

 



二、超商联盟组织架构 

 

 



 

                       分销管理平台后台 

 



六、精准动销变现模式

一、主体平台化改造

五、零底薪分配模式三、数字化管理平台

四、同城电商运营模式

二、两翼三心优化战略

超商联盟（北京）管理顾问有限公司

服务：解决分销行业七大问题

七、有规模无利润困
境

一、主体平台化改造

 



二、两翼三心优化战略
信息
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三、数字化管理平台



坐商零售

五、零底薪分配模式

 

坐商零售

四、同城电商运营模式

 



坐商零售

六、精准动销变现模式

七、有规模无利润问题

节约的费用大家分红

按规模分配 按利润分配

 



渠道商：有规模有利润

品牌

超商联盟商学院

平台：解决厂商一体化品牌共享

生产商：有规模有利润

品牌与规模效益的红利联盟成员共享

 

软件：技术、现场、售后

人才资源

平台：品牌运营总监、运营经理

联盟商学院：解决一切人的因素

服务：财务派遣、现管教练

分为：软件技术学院、赋能服务学院、品牌服务学院

 



分销行业成长路线图 

                                                                                                                       

    

 

 

  

 

 

 

 

 

     

        企业诊断:  八无 八看 

无规模：看品牌，无品牌：看系统， 

无系统：看舍得，无人员：看分配， 

无倍增：看模式，无利润：看漏洞， 

无发展：看立场，无持续：看联盟， 

  

 

二翼三心规划 

主体公司化 

 

金像访单

系统 

访单配送

模式 

人员不管

自理 

精准营销

终端 

品牌生产线 



契约与利益 

和未知有个契约：那是宗教 

和社会有个契约：那是道德 

和国家有个契约：那是法制 

和家庭有个契约：那是爱情 

和自己有个契约：那是责任 

和超商联盟有个契约：那是利益 

没有契约的服务等于零，不与纯利润不挂钩的服务等于零。

只对经营结果负责，按果分钱，不售卖任何软件，不售卖任何课程，

如果您已无能为力，如果你想更上一层楼，请购买联盟的服务，成

为联盟的盟员。 

 

 

 

 



伙伴案例 

河北省 五年时间伙伴 881 家，续签率 96% 

 

 



客户案例 2 徐水区 两年时间客户 26 家 

 

传播：超商联盟商学院  

超商联盟（北京）管理顾问有限公司 

                               金像分销互联科技（北京）有限公司 


